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• biztos vételár 

• több irányítás az eladási 
folyamat felett 

• egyszerűbb eladási 
folyamat 

• olcsóbb, nem szükséges a 
zárás utáni korrekciókat 
vizsgálni 

• az átmeneti időszak alatt nem részesül 
teljes mértékben a működés 
nyereségéből 

• a „Zárt doboz” periódus alatti részesedés 
mértéke gyakran alacsony ahhoz, hogy 
kompenzálja az eladót a periódus alatti 
teljesítményért 
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• biztos vételár 

• egyszerűbb vételi 
folyamat 

• olcsóbb, nem szükséges 
a zárás utáni 
korrekciókat vizsgálni 

• a nettó hitelállomány és a nettó 
működőtőke állományt a tranzakció 
korai szakaszában kell meghatározni, 
amikor a vevőnek kevesebb tudása van a 
céltársaságról 

• romló üzletmenet kockázata a „Zárt 
doboz” periódus alatt. 

• fokozottabban kell a Vevőnek garanciákra 
támaszkodnia  

• nem használható, ha a céltársaság 
beszámolója nem megbízható 
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• gyorsabb eladási 
folyamat, mivel a vevőnek 
kevesebb bizonyosság 
szükséges a zárás előtt 

• az eladó zárásig 
részesedik a társaság 
teljesítményében 

• viták lehetősége, és további költségek 
abból kifolyólag 

• alacsonyabb irányítás a korrekciók 
felett 

• zárásig gazdasági kockázatot vállal az 
eladó. 

• valós vételár meghatározása időbe telik 
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• a végső kifizetett vételár 
jobban tükrözi a 
megvásárolt céltársaság 
értékét 

• a zárómérleg azután kerül 
végleg meghatározásra, 
hogy a céltársaság a vevő 
tulajdonába kerül 

• viták lehetősége, az eladó lehet, hogy nem 
lesz hajlandó kompromisszumra zárás 
után 

• valós vételár meghatározása időbe telik 

• vitákból kifolyólag további költségek 
merülnek fel 

 


